
G E S P R Ä C H E  M I T  E N T S C H E I D E R N

Die 3 goldenen Regeln

für erfolgreiche Gespräche

mit Entscheidern.

Mache Deine
Zielgruppe
erfolgreich

Du „verkaufst“ nicht Dein
Thema, sondern den Erfolg,
der hieraus entstehen wird.

Wenn Du kein Problem löst
bzw. einen Mehrwert schaffst,
ist Dein Thema aktuell nicht
relevant.

Spare Deiner
Zielgruppe Arbeit

Deine Aufgabe ist es, Struktur
zu schaffen und gezielte
Informationen
bereitzustellen.

Deine Zielgruppe hat keine
Zeit, Deine Präsentation zu
überarbeiten.

Zeige den nächsten
Schritt auf

Du schaffst Vertrauen, wenn
Du klar aufzeigst, „Was“ jetzt
zu tun ist – nicht „Wie“.

Auf dieser Basis können
Entscheidungen getroffen
werden.

D I E  F R A G E  D A H I N T E R

Welche Bedeutung hat Dein Thema
in der Welt Deiner Zielgruppe?
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